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DELACLIENTÈLEFRAN?AISE S' ÉLEVAIENT À

32MILLIARDS D

'

EUROS AU31DÉCEMBRE

DERNIER . LADYNAMIQUEDECOLLECTE EST

PARTICULIÈREMENT SOUTENUEDEPUISLE

DÉBUTDEL

'

ANNÉE : 600MILLIONS D

'

EUROS ONT

ÉTÉRÉUNISENMOINS DETROISMOIS.

Commentavez-vous traversé la crise ?

Aprèsunpremiertrimestre2009marqué
parunplanderestructuration desactivités
dans l

' ensembledumonde
, qui s' est

notammentmatérialisé parune
compressiondescoûtsdeplusde40%%enFrance

,

le groupe a
retrouvédès le deuxième

trimestreunedynamique commercialetrès
soutenue .Autotal

,

l

'

année2009 a étécaractériséeauniveau
mondialparunetrèsfortedynamiquedecollecte

,

dominéepar
lesgestionsobligataires ,

notamment le créditeuropéen . Ainsi
,

sur17
,5

milliardscollectésenOPCVM longtermeenEurope
quisituentSchrodersaudeuxièmerangeuropéenpour la

première foisdesonhistoire lesproduitsobligataires et
la

detteémergente ( géréeenperformanceabsolue
)

ontreprésenté
10

,4

milliards
. Lacollecte

a égalementétésoutenuesur la finde
,

l

'

annéesur d

'

autresclasses d

'

actifstellesquelesactions

émergentes et européennes.
EnFrance

,

nousavonsréalisénotredeuxièmemeilleureannée
avecunecollectenetteenOPCVMde800millions d

'

euros

( aprèsunedécollecte limitée à 200millionsen2008
)

, pourprès
demoitiéenproduitsobligataires ,

le resteétantsurtout
concentrésur la detteémergente et actionseuropéennes . La
distribution intermédiée a dominé l

' année .
Toutefois

,

il convientde
noterque la collecteprovenantdesinvestisseurs institutionnels
s' estnotoirementrenforcéeausecondsemestre

.
EnFrance

,

la

clientèleinstitutionnelle représente d

'

ailleursprèsde la moitié
desencourssousgestion , pourcentage quidevraitêtre
augmentédufait d

'

unebelledynamiquesurlesmandats.

Guetssontlesobjectifspour2010 ?

L

'

année2010 s' inscritdans
la continuitéde la dynamique

commerciale instauréeen2009
,

maisavecunecroissancesansdoute

plusimportantede l

'

activité institutionnelle . Nousavonsréalisé
unecollectenettedeplusde450millions d

'

eurosdepuis le

débutde l

'

annéesurcesegment . Nousavonsremportédeux
mandatsimportantsdontunmandatduFRRsur le crédit
américain . Surlesfondsouverts

,

la collecteseportenotamment
sur le

fondsdedetteémergente ,

Schroder ISFEmerging
MarketDebtAbsoluteReturnquiafficheunobjectifde
performancede10%%parandansuncycledemarchéavecune
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L

' hommedumois
PhilippeLecomte

,
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volatilité limitée . Desinitiativesproduitsont
d

'

ores et déjàvu le jourfin2009-début
2010avecnotamment le lancementde la

SicavGAIA
, réceptacle d

' unpremiergérant
delongshortactionsEuropeauformat
UCITS III : SchroderGAIAEgerton
EuropeanEquity . Undeuxièmegestionnaire
dehedgefonddevraitbientôt rejoindre la

plateforme.
Noustravaillonségalementsurnotregestion

d

'

allocation
d

'

actifstactique (

GlobalTactical

AssetAllocation
)

, quenouscomptonsmettre
enavantdanslesmoisquiviennent . Nous
testonsdepuisdeuxansunprocessusde
gestionbasésurlesanalysesdenosspécialistes

eninternesurlesdifférentes classes d

'

actifs
(

actions
,

taux
,

devises
,

matièrespremières )

,

misenoeuvrepar le biaisdesmarchés

dérivés
,

dansuneenveloppederisquedonnée
,

avecunobjectif
de10%%au-dessusdumonétaire . Nousdestinons
particulièrementcetypedegestionauxclientèles institutionnelles et de
banqueprivée.
Cesinitiativesserontsuivies d

'

autres lancements
. Nouspensons

proposernotrepremierOPCIenseptembreprochain . Ce
produit permettradecompléternotreoffrepourlesinvestisseurs

institutionnelsenleurproposantunplacementdiversifiésur
l

'

Europe . Nouspensonsêtreenmesurederéunirsurceproduit
de l

'

ordrede200 à 300millions d

'

euros.

Quellesciblesdeclientèlesontprivilégiées ?

Dans la distribution intermédiée
,

lesconseillersengestionde
patrimoine indépendants ,

la banqueprivée ,

lesplateformes d

'

assurance et lesréseauxbancairessontlesréseauxprivilégiés . En
cequiconcerne lesCGPI

,

nousdévelopponsunestratégie
baséesurunesélectiondeproduitsrobustes et unerelation
concentréesurunecentainedecabinets . Desproduits telsque
StrategicSolutionsGlobalDiversifiedGrowthFundou
Schroder ISFEmergingMarketDebtAbsoluteReturnsont

particulièrement indiquéspourcetypedeclientèle.
Dans le mondeinstitutionnel

,

nousvisonsprincipalement les
mutuelles

et compagnies d

'

assurances
,

lesgrandesentreprises
ainsiquelesorganismesdeprotectionsocialetelsqueles
institutionsderetraites et deprévoyance . Nosclientssontà la

recherche d

'

alpha . IlsviennentchercherchezSchrodersdes

produitsdespécialistes à fortevaleurajoutéeauseindes
marchésdetaux

,

d

'

actionsainsiquedans le mondealternatif.
Pournous

,

il estessentieldeconserverunerépartition
équilibréeentre la clientèlededistribution

et la
clientèle

institutionnelle .
C' estunedesclésde la réussite . imGuitelCohen-Cebula
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